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Срыв подключений: 
уход зарубежных 
производителей

До 100% упущенной выгоды/убытков от отсутствия связи с удалённой точкой

Нет надёжного подключения удалённых/подвижных объектов к сетям связи

Нет платформы с надёжной сетью для запуска ПО заказчика

ПРОБЛЕМА

Лишние расходы: 
подключаемое 

устройство плюс 
маршрутизатор

Убытки:
ненадёжное 

подключение 
одним каналом

Высокие затраты: 
обслуживание 

множества 
устройств

Обычный маршрутизатор:

Затронуты:

✓ бизнес и госорганизации с
множеством точек подключения, 

включая транспорт

✓ провайдеры

✓ производители решений IOT, в 
том числе для транспорта



Управляемая из центра сетевая IOT платформа с суммированием каналов

Собственная системная плата
в наших устройствах даст 
сохранение вложений в 

разработку корпусов, ПО, 
дочерних модулей

РЕШЕНИЕ

x2,5-3
уменьшение убытков

путём повышения 
доступности через 

суммирование каналов

x15-20
снижение расходов

путём централизованного 
управления 

технология SDN

до 300 т.р.
снижение затрат на точку

путём запуска приложений на 
маршрутизаторе 

Уже сейчас:



В транспорт

На улицу

В шкаф

Легкие приложения пользователя: MIPS

SQH01 XS
2LTE; Wi-Fi; IP41

SQH01 XM
2LTE; Wi-Fi; IP54 

SQH01 XP
2LTE; Wi-Fi; IP65

SQH01 XA
в секторной 
антенне IP65

SQH05 XM
До 6 LTE; до 2 Wi-Fi

SQH05 KM
Intel Core; 4LTE; Wi-Fi

SQH07 KM
Intel Core; до 
9LTE; Wi-Fi

SQH09 KM
Intel Core; до 
12LTE; Wi-Fi

Виртуальная машина для пользователя: x86-64

Мелкосерийный выпуск

Патенты на ПО управления и суммирования

Сертификаты ГОСТ-Р, в системе «связь», 
декларации ТР ТС

Лицензия на оказание услуг связи

СУЩЕСТВУЮЩАЯ ЛИНЕЙКА



Рынок свободен 
для российских 

маршрутизаторов 
SDN
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Рынок оборудования связи в РФ, 
млрд. руб.

Импорт
93%

Российское
7%

Рынок корпоративного оборудования связи 
2021 г.

Импорт Российское

SOM
4,4 млрд руб

TAM: 1,15 трлн руб (РФ)
Рост рынка: 8,6%

Доля российского 
оборудования: 7%

Мы – единственный 
российский 

производитель SDN
с суммированием 

каналов



РЫНОЧНЫЕ ПЕРСПЕКТИВЫ SDN
Управление сетью из облака: SDN

вместо традиционной архитектуры

x10
рост рынка SDN

за последние 5 лет

$160 млрд
объём рынка SDN

к 2024 г. (Markets&Markets)

75%
рынка будет за SDN

к 2024 г. (Gartner)

Вложения в производство традиционных маршрутизаторов
не оправданы

Происходит переход к централизованной архитектуре SDN

Классическая архитектура в течение 5 лет будет вытеснена



Общемировой тренд: 
надёжное подключение

IOT и транспорта
к сетям связи

Перспективы экспорта в страны 
СНГ, Азии и Африки, 

диверсифицирующие список стран-поставщиков

ПЕРСПЕКТИВЫ ЭКСПОРТА

Постоянный рост 
рынка в мире, 

включая СНГ, Азию, 
Африку: до 17%

93% мирового рынка за 
5 производителями 

из 2 стран: зависимость 
заказчиков



Six Quarks Элтекс Incarnet Peplink

Российская сборка и ПО

При падении отдельных каналов связь не прерывается

Услуга под ключ

Приложения заказчика на маршрутизаторе

Централизованное управление, добавленные сервисы

Открытая ОС

Российская системная плата (независимость от импорта)

Только мы даём сетевую платформу под приложения пользователей с суммированием каналов и 
централизованным управлением по технологии SDN

Свердловская область

СРАВНЕНИЕ С КОНКУРЕНТАМИ



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ

География сейчас:

✓ РФ

География в течение 5 лет:

✓ СНГ, Азия, Африка

Структура целевой аудитории:

✓ B2B, B2G, B2O

Каналы сбыта:

✓ Системные интеграторы

✓ Прямые продажи

Модель монетизации:

✓ Поставка устройств + лицензии на ядро

✓ Поставка устройств + SAAS ядра

✓ Услуга связи + аренда устройств

✓ Услуги поддержки, инсталляции

Ценообразование:

✓ Устройство: 30 т.р. – 3 млн.р.

✓ Лицензия на ядро: 100 р. – 300 р.

✓ Поддержка: 15-20% от контракта

✓ Услуга связи, в месяц: 3 т.р. – 11 т.р.

Типичная цена договора: от 1,5 млн.р. до сотен млн.р.

Объём:

✓ 50 – 3000 устройств/точек подключения



2012

Основание компании

Патент на ПО

Первая поставка - Сбербанк

2017

Выход на точку

безубыточности

2019

Собственные корпуса и 

дочерние модули

2020

Рамочный договор с 

ПАО Мегафон

2021

Оказание услуг 

под ключ

IV кв. 2022

НИОКР на 

системную плату

2023

Перевод линейки на свою

системную плату

Опытное производство

Коммерческое производство

2024

Выход на экспорт

Разработка своей 

экосистемы

2026

Устройства 100Gbps

2027

Модули 5G

РАЗВИТИЕ ПРОЕКТА



ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ
2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027

Выручка 9000 3200 1600 7200 2800 49000 170000 679000 986000 11620001480000
Чистая прибыль 6400 600 400 1500 1400 25000 87000 349000 507000 598000 772000
Маржинальность 71% 19% 25% 21% 50% 51% 51% 51% 51% 51% 52%
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Выручка Чистая прибыль

Маржинальность с 2017 г. не 
опускалась ниже 19%

Средняя маржинальность
в 2017-2022: 39%

Основной драйвер роста 
выручки с 2024 года: переход 

на собственную схемотехнику



Расходы на оплату труда:

НИОКР

Опытная партия, тестирование, отладка

Адаптация производства, коммерческая партия

Прочие затраты на ИТ и разработку

Мы намерены привлечь инвестиции:
➤ В размере 120 млн р. на период до конца 2023 г.;

➤ Для достижения суммарной выручки к 2027 г. в 
4,4 млрд рублей;

➤ Через разработку и организацию производства 
системной платы, чтобы дать рынку устройство 
SDN, не зависимое от импорта схемотехники

Инвестиции пойдут на:
✓ Разработку схемотехники, отладку, 

организацию производства;

✓ Умощнение штата инженерами, 
сборщиками, тестировщиками.

ИНВЕСТИЦИОННОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ

120 млн р 4,4 млрд р
суммарная выручка

до 2027 г.

Через долю в нашем ООО или новом АО

Выход инвестора 
через выкуп доли 

собственником
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