
Алгоритмы и IoT устройства для  
повседневного контроля 
состояния здоровья



Дети 0-5 лет 
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Проблема

Необходимость постоянного мониторинга параметров здоровья людей, 
которые не могут о себе позаботиться, либо требуют наблюдения 

Престарелые граждане

Люди из группы риска с заболеваниями систем сердца и легких и пр. 



Решение
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1. Алгоритмы измерения и анализа параметров здоровья человека

2. Стабильно работающие протоколы передачи данных с устройства, 
исключающие потерю при ретрансляции между разными типами сетей

3. Миниатюрные, доступные решения с низким 
энергопотреблением  для рынка IoT / Wearables DIoTP

B2C B2B

Коммерциализирован
с сентября 2019 г.

EVT прототип
запуск Q4 2022
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Целевой рынок и возможности

Рынок IoT + Wearables (2021)

$ 190 млрд₽ 54 млрд

Россия* Мир

> 750 млн детей

*Объем рынка по данным Ростех
**Данные о числе детей взяты из нескольких источников, информация в этом направлении разнится, реальное число может быть  больше чем приведенное

> 7 млн детей Число  детей в возрасте до 5 лет

Рынок в год
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Частота сердечных сокращений Нет

Кислород в крови Нет

Режим сна Нет

Активность/Жестикуляция Нет Нет

Температурный комфорт/Температура Нет

Радио няня Нет Нет Нет Нет

Требования к  сети подключения Опционально BLE+Wi-Fi BLE+Wi-Fi BLE BLE

IP65 Влагозащитная и пылезащита Нет Нет Нет

Беспроводная зарядка Нет Нет Нет

Жизнь батареи До 20 дней 72 часа 12 часов 13 часов 40 часов

Ограничения по возрасту Опционально 0-10 лет. До 1 года. До 7 лет. До 4 месяцев.

DIoTP

Характеристики

Функции

Конкуренты 
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Бизнес модель

DIoTP
daatrics.comneebomonitor.com

B2C B2B

- White label с набором сенсоров для носимого /

стационарного применения

- Цена устройства для ритейлера – 35 USD

- MOQ (минимальный заказ) – 5000 шт.

- Планируемый объем продаж – от 60 тыс. устройств/год

- Подписная модель

- Цена устройства для потребителя – 29.99 USD

- Ежемесячный платеж 4.99-6.49 USD (3 тарифных плана)

- Средний срок владения  - 12 мес.

- Планируемый объем продаж – от 60 тыс. устройств/год
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Unit - экономика

77

DIoTP

Revenue

Выручка (год) – 2’100’000 USD

Costs

Себестоимость  – 20.7 USD

COGS- 1’242’000 USD

COGSwarranty – 105’000 USD

Profit (год)– 813’000 USD

Neebo 2

Revenue

ARPPU(год)- 59.8 USD

LT - 12 мес

LTV(365) – 5’390’000 USD

Costs

Себестоимость  – 20.7 USD

COGS- 1’510’000 USD

CAC – 2’100’000 USD

Profit (год)– 1’508’000 USD

Операционные затраты (OPEx)

- ФОТ – 52’800 USD/мес (@ 1 USD=55 Руб )     - R&D– 5300 USD/мес OPEx (год) – 630’000 USD

Затраты на оснастку  NRE -155’300 USD

B2BB2C
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Маркетинг и стратегия продаж

B2B – DIoTPB2C – Neebo 2

Каналы продаж

• Веб сайт Neebomonitor.com
• Retail – Заявленный интерес 50 000 шт./год
(Brodos AG, Watt and Volt, DTAG)
• Маркетплейсы (OZON, Amazon)

• B2B встречи – Онлайн, оффлайн

Каналы продвижения

• Веб сайт Daatrics.com
• B2B международные и РФ выставки
• Таргетинговая реклама

• Таргетинговая реклама
• Facebook, VK коммюнити
• SMM продвижение бренда
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Traction

2016

2014

MVP

2022

2019

Старт
продаж

2021 DIoTP
EVT

2017

2018

Основание 
компании

EVT&PROD

2019

$ 0.6M 

$ 1.2M 

Neebo 
LTE-M

EVT

2021

2021

Nickelodeon 
watch

2023

DIoTP
+

Neebo 2

Старт 
продаж

$ 0.9M 

2022

Funding

Funding

$ 1.5M 

Revenue

Net Profit 
$1.6M

2024

Revenue 
$3.4M



Команда

Андрей Хайруллаев

Роман Макаров

Евгений Бородин

Менеджмент

Команда

CEO и Co-Founder Высшее образование Карлов университет в Праге в области 

международной экономики. Более 15 лет опыта создания бизнеса в IT и интернет 
маркетинга

CPO В Daatrics с 2018 года. Высшее инженерное техническое образование Самарского 

государственного аэрокосмического университета (СГАУ им. Королева). Работал с 
международных проектах Delphi-Aptiv, Ford. В Daatrics произвел запуск полного цикла 
производства в Азии

CTO и Co-Founder. Высшее инженерное техническое образование Самарского 

государственного аэрокосмического университета (СГАУ им. Королева). В прошлом 
инженер проектировщик печатных плат, более 10 летний опты организации Firmware и 
Hardware разработки.

Full time разработчиков
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Дмитрий Петраков
Project Manager. В Daatrics с 2021 года. Высшее инженерное техническое 

образование МГТУ им Баумана. Более 10 лет работал в международных компаниях Nissan, 
Ford, Segula, Siemens-Gamesa. Принимал участие в запуске в серийное производство 
автомобилей, а так же в реализации проектов по строительству двух ветропарков на 
территории РФ
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Запрос к ОЭЗ Иннополис

Поиск партнеров для продвижения продукции Daatrics в РФ

Доступ к лабораторной инфраструктуре университета Иннополис

Тестовый доступ к городской сети LoRaWAN

Организация тестовой фокус-группы среди лояльных жителей для тестирования и
устройства Neebo 2 и DIoTP

Предоставление жилья, мест в детском саду и в школе для сотрудников с семьями

Предоставление мест в коворкинге
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Запрос на инвестиции

Требуемые средства  : 900K USD

Назначение: Завершение разработки  и запуск продаж  DIoTP и Neebo 2

Срок выхода на точку безубыточности: ИЮНЬ 2023

Срок окупаемости инвестиций : ЯНВАРЬ 2024

Запланированный ROI: 60%

Дополнительные условия : получение доли компании

Фонд оплаты труда R&D Запуск производства Маркетинг

60% 10% 15% 15%



Контакты
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• Бородин Евгений Вячеславович
• evgeniy@daatrics.com
• +7 917 018 84 19

daatrics.com neebomonitor.com


