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Управление продажами и 
маркетингом на маркетплейсах 
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Маркетплейсы растут по всему миру
Количество поставщиков растет, выручка на одного поставщика –  тоже
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Поставщики сталкиваются с типовыми проблемами
Количество проблем растет с ростом конкуренции и разнообразия инструментов маркетплейсов

И другие ключевые вопросы поставщиков….

Что продавать?

Какую цену поставить?

Как рекламировать товар?

Как оформить карточку (SEO)?

Сколько привозить товара?

Портрет клиента
1. Продает товары на 

маркетплейсах Wildberries и Ozon

2. Имеет выручку
от 300 тыс. руб./мес.

3. Имеет более 30 SKU (товаров)

4. Маркетплейс для клиента 
значимый или перспективный 
канал продаж
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Рынок идет по пути автоматизации

Найм

Самый привычный способ

Квалиф. людей не хватает

Сложно оценить людей

Низкий порог входа

Низкое качество

Дорого (50-60к mass market)

Дешево (10-20к mass 
market)

Незаменимо после 
некоторого размера

Высокий порог входа

Не покрывает все задачи

Услуги Автоматизация

Проблему можно решать тремя путями

Поставщик нанимает сотрудников для решения 
появившихся задач

Поставщик обращается за услугой 
сопровождения на маркетплейсе

Поставщик разрабатывает или приобретает 
инструмент автоматизации
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Мы сделали единое облачное решение
anabar.ai в России and anabar.id в Индонезии

https://anabar.ai/
https://anabar.id/
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Решение – автоматизация на основе данных и ИИ

– Управление рекламным аукционом (AdTech)

– Улучшение контента с помощью ИИ (SEO)

– Единое окно управления маркетплейсами 

– Автоматизированное управление ценой (repricer)

– Сквозная управленческая отчетность

– Обновляемая база всех товаров и продаж на маркетплейсах 
(OLAP)
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Продукт работает в России и Индонезии
Охватываем топ-маркетплейсы по GMV и количеству поставщиков

Продукт
Россия Индонезия

Wildberries Ozon Shopee Tokopedia

Конкурентный анализ (КА)
Поиск перспективных товаров и ниш, анализ конкурентов, 
динамика и сезонность категорий

+ + + 2022Q4

Управление продажами (УП)
Единое окно управления, сквозная управленческая отчетность, 
управление поставками и ассортиментом

+ + 2023Q2 2023Q2

Управление маркетингом (УМ)
Управление рекламным аукционом и ценой, SEO, управление 
ценой и скидками

+
2023Q1

В Q4 фокус – WB, 
в Q1 делаем 

сквозной продукт

2023Q1 2023Q1
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Мы сделали лучший продукт меньшей командой

Конкурент КА УП УМ Выручка,
млн руб./мес.

Команда,
человек

Запуск

MPstats ++
Самый первый на 

рынке, один из лучших

+ ±
Формально заявлен, 

но очень сыро
~35 ~180 фев 2020

Eggheads + ++
Один из лучших в 

категории “Одежда”

± ~30 ~140 дек 2019

MarketGuru +
Заточен под новичков, 

хороший UX

++
Заточен под новичков, 

все упрощено

+ ~20 ~110 май 2020

MarketPapa ±
Формально заявлен, 

но данных очень мало

– +
Первый 

специализированный
? ? июл 2022

Anabar ++
5,5 тыс. фильтров, 
высокая точность

++
высокая точность, 

много инструментов

++
Первый 

специализированный
~3 ~60 дек 2020

Рынок переходит от early adopters к early majority, а продукты – от инструмента к решению

https://mpstats.io/
https://eggheads.solutions/
https://www.marketguru.io/
https://marketpapa.ru/
https://anabar.ai/
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Уже хорошая динамика + рост ~4x в 2023
Основной рост – за счет проникновения в более широкую аудиторию по мере роста зрелости рынка
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Мы знаем как достичь поставленных целей
   
Продукт

1. Будут востребованы инструменты автоматизации маркетинга на маркетплейсах

2. Инструменты становятся все сложнее “под капотом” и требует все меньшей 
квалификации оператора

3. Мы умеем делать сложные инструменты, уже сделали широкую продуктовую 
линейку 

Команда

1. Умеем работать с BigData и использовать ML
CTO (основатель), один из ведущих специалистов в этих областях

2. Сильная команда разработки (ex-Циан/Альфа/Яндекс)
В 3-4 раза меньшими силами сделали лучший продукт
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Бизнес-модель проверена на разных рынках
Монетизация – ежемесячная подписка + процент от рекламного бюджета под управлением

2015 →

США 󰑔
Helium10 (#1) и JungleScout (#2): ARR $100M+
Следующий десяток конкурентов: ARR$10M+
На рынке уже идут слияния и поглощения: 
   · JungleScout купил Downstream за $110M
   · Assembly купил Helium10

2020 →

Россия 󰐮
MPstats (#1) and Eggheads (#2): ARR $3M+

   · На рынке более 35 игроков
   · MPStats и Eggheads вышли первыми и это дает им фору

2018 →

Юго-восточная Азия 󰏙 󰑜 󰐢 󰑆 󰐐 󰐵 
На рынке есть конкуренция, но нет устоявшегося лидера
Есть возможность стать тем игроком, у которого фора и сложно догнать

https://www.helium10.com/
https://www.junglescout.com/
https://www.junglescout.com/
https://www.downstreamimpact.com/
https://www.withassembly.com/
https://www.helium10.com/
https://mpstats.io/
https://eggheads.solutions/


Дмитрий Гудаков,
senior developer
Создавал тех. платформу 
eCompass

Петр Марков, CEO
До Анабара отвечал за долю рынка 
Циан в регионах России, а до этого — 
за рекламу на поиске Яндекса

Павел Тарасов, CTO, к.ф.м.н., доцент
До Анабара создал отдел Big Data и машинного 
обучения в Циан. Преподает в МФТИ
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У нас сильная техническая команда 
Мы обыгрываем другие команды на рынке в алгоритмах и анализе данных

У основателей есть необходимая экспертиза и успешный опыт…

...и еще почти 60 человек…

Никита Комаров,
product manager
Отвечал направление
умных чат-ботов на ИИ 
в Альфа-банке

Анастасия Лукахина, 
marketing lead
Отвечала за продвижение 
и продажи продукта 
MarketplaceGuru

https://anabar.ai/
https://investor.cian.ru/
https://ir.yandex/
https://anabar.ai/
https://investor.cian.ru/
https://mipt.ru/english/about/about-mipt/


14

Индонезия – наша следующая страна после России
Население ЮВА огромно и продолжает расти, 350М+ покупателей маркетплейсов

589M
совокупное население 
всех стран
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Рынок России в 2023 и Юго-Восточной Азии в 2025
Рынок ЮВА отстает от российского на ~2 года и в 4+ раза больше по населению


